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DINETS, DAL CENTRO ITALIA IL LEADER NELLA
FORNITURA DI SOLUZIONI NEL CAMPO DELL'ICT

L'innovazione a
portata del territorio

Tra le priorita, investire sulle competenze
evitando la fuga dei cervelli dalla regione

ata come societa di service per alcuni grandi clienti del marchio Siemens, oggi Dinets rap-

presenta un partner affidabile ed esclusivo nella fornitura di servizi telematici - informatici

per tutto il centro Italia. In pochi anni, se si pensa che la societa ¢ stata creata nel 2000, da tre

dipendenti si ¢ passati a 21 e la stessa Siemens ha creato le condizioni affinché questa realta

operasse su un terri-

torio pil ampio.

Facendo leva sulle

grandi potenzialita

e seguendo attentamente 1'anda-
mento del mercato, in breve tem-
po ¢ stato ampliato il pacchetto ser-
vizi nel campo delle telecomunica-
zioni a una clientela di tipo enter-
prise tra i quali compaiano clienti
di primaria importanza, sia del set-
tore pubblico che privato, dell'area
centro Italia. Dinets si ¢ specializ-
zata anche nella sicurezza della rete
e nella nuova telefonia VoIP e con
soluzioni che, preservando gli inve-
stimenti fatti dai clienti nell'area
voce, sono in grado di evolvere, a
costi contenuti, verso le nuove so-
luzioni. La soluzione viene studiata
insieme al cliente individuando le
aree che possono avere maggiore
beneficio dal VoIP e, considerando
gli impatti, molto spesso dimenti-
cati, su tutta l'infrastruttura. Il
motto & “VoIP quando serve e do-
ve serve effettivamente al cliente”. Andrea Annini
Oltre a essere agenzia Siemens,Di- presidente Dinets
nets lavora anche su progetti per
colossi come Telecom. Passi da lea-
der, quindi, per un gruppo di pro-
fessionisti del settore ICT che for-
nisce le soluzioni che piti si adatta-
no alle esigenze del cliente, in mo-
do veloce e flessibile, proclamando
Dinets unico interlocutore, per af-
frontare le problematiche d'inte-
grazione e sicurezza del sistema
informativo. “Negli ultimi cinque
anni - ha spiegato Andrea Annini,
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dal 2003 presidente Dinets - il mercato ICT ha subito una contrazione degli investimenti e una drastica ridu-
zione delle aziende impegnate in questo settore. La nostra realtd, invece, ¢ in controtendenza, registrando una
forte crescita del fatturato dovuta anche a una nuova visione dell'innovazione tecnologica che proclama Di-
nets leader indiscusso nel suo campo. Attualmente, per operare nel settore dell' ICT, & necessario conoscere i
processi aziendali, essere consulenti cointeressati alle esigenze del cliente e prospettare nuovi investimenti che
diano risultati a breve termine. La difficoltd pili grande riscontrata dalle aziende ¢ la mancanza di competen-
ze, come risulta da varie indagini di mercato che confermano come solo in Italia ci sia una carenza di circa 20
mila esperti. Un disagio causato dalla poca attenzione rivolta dalle imprese al formare professionisti. Dinets si
pone come intermediario tra le aziende e le nuove tecnologie, fungendo da valido supporto a livello innovati-
vo.

“Dopo vent'anni trascorsi in aziende americane che operano a livello internazionale, GTE Telecomunica-
zioni, IBM Italia e per ultima TrendMicro dove ho potuto sviluppare la mia professionalita in diversi settori
e ruoli dell' ICT ha esordito Matteo Sticozzi direttore commerciale della societd la mia avventura in Dinets ini-
zia lo scorso ottobre, con |'obiettivo di studiare nuove aree d'intervento. Ci siamo cosi orientati verso soluzio-
ni legate alle problematiche relative all'alta disponibilitd, sicurezza e management che coinvolgono dalla posta-
zione di lavoro fino ai sistemi applicativi piti complessi. Operando su tutto il processo, aiutiamo il cliente a
realizzare un'infrastruttura che gli permetta di poter supportare i processi dell'azienda con performance, sicu-
rezza, gestibilit a costi adeguati alle sue esigenze. Tutto questo puo essere realizzato solo attraverso il possesso
di competenze ed esperienze consolidate, elementi che Dinets puo vantare, grazie alla presenza di validi pro-
fessionisti che hanno contribuito a far si che la societa divenisse un valido punto di riferimento su tutto il ter-
ritorio del centro Italia”. Ogni prodotto Dinets ¢ stato certifica-
to, un traguardo raggiunto grazie a un lavoro faticoso di ricerca
nell'individuare risorse umane specializzate e con conoscenze
che possono essere applicate in tutti campi della tecnologia
informatica; questa, da sempre, ha rappresentato una delle prio-
ritd della societa che si ¢ impegnata costantemente nel cercare
di evitare la fuga dei cervelli dalla regione e investire sul capita-
le umano altamente qualificato, dando 'opportunita a profes-
) sionisti che hanno sviluppato la loro esperienza in aziende di
eccellenza indiscussa (I'ultimo rientrato nelle Marche grazie a
Dinets ha lavorato c/o i laboratori Telecom di Torino ex
CSELT). “La nostra mission - ha continuato Sticozzi - & porta-
re innovazione, dare supporto qualificato al nostro territorio,
cercando di non far disperdere le competenze fuori dalle Mar-
che. Vogliamo creare valore e sapere in questa regione e possi-
4 Matteo Sticozzi  hilmente esportarli a livello nazionale e ovviamente, alle regioni
direttore commerciale | . e,

Per tale ragione, noi investiamo molto in formazione perché
crediamo negli uomini, vogliamo consolidare i rapporti con le
Universita e con i Centri di Competenza presenti nel territo-
rio. Grazie alle nostre attivitd, competenze e dominio delle tec-
nologie pili innovative intendiamo contribuire a creare i pre-
supposti per la diffusione degli ecosistemi digitali (distretti digi-
tali) in particolar modo per le PMIL

Grande soddisfazione ¢ derivata anche dalla disponibilita di
grandi societa internazionali, produttrici di prodotti innovativi
e fortemente competitivi sul mercato, di collaborare con noi
perché apprezzano la nostra visione e strategia. La proiezione al
cambiamento e la volonta nel voler creare sinergie con altre
realta locali, operanti in aree complementari alle nostre, rappre-
sentano un obiettivo fondamentale nel nostro operare, al fine
di proporre al cliente soluzioni finali complete sviluppate e sup-
portate in loco, realmente necessarie alle sue attivita anche quel-
le pitt innovative per il suo business”.
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